
หลายคนถือรถกระเช้ าไว้ หลังโควิด งานไซต์กลับมาแต่ไม่ได้ เสถียร บางเดือนรถว่างจอดจนฝุ่ นจับ บางเดือนงานเข้ าพร้ อมกันจน
วิ่งไม่ทัน ถึงเวลาตัดสินใจว่าจะขายรถบูมลิฟท์มือสองออกไปให้ เงินก้ อน หรือจัดระเบียบระบบปล่อยเช่าเพื่อให้ มีเงินไหลเข้ าต่อ
เนื่อง คำตอบไม่ได้ มีสูตรตายตัว ขึ้นกับสภาพรถ ต้ นทุนถือครอง ความถนัด และตลาดในพื้นที่ของคุณ

ประสบการณ์ตรงจากฝั่งผู้ เช่า ผู้ ขาย และคนดูแลฟลีทรถหลายสิบคัน สิ่งที่ชี้ขาดไม่ใช่ราคาอย่างเดียว แต่คือความพร้ อมของ
ข้ อมูล สภาพรถจริง และความน่าเชื่อถือของคู่ค้ า มาลงลึกทีละประเด็น ตั้ งแต่การตีมูลค่ารถกระเช้ ามือสอง การเลือกช่องทาง
ขาย การวางระบบปล่อยเช่า รวมถึงช่วงราคาอ้ างอิงสำหรับรุ่นยอดนิยมทั้ งรถบูมลิฟท์ รถกระเช้ า 4 ล้ อ รถ X-lift และลิฟท์
กรรไกร เพื่อช่วยให้ คุณตัดสินใจได้ มีหลักมีฐาน

ก่อนจะขายหรือปล่อยเช่า ต้องรู้ อะไรเกี่ยวกั บรถของคุณบ้าง
จุดเริ่มต้ นคือการรู้ จักรถของตัวเองให้ จริง สเปกที่ชัดและประวัติการซ่อมที่ดี จะเปลี่ยนคำถามในสายโทรเข้ าจาก "ลดได้ เท่า
ไหร่" เป็ น "ขอดูรถเมื่อไหร่" ความต่างนี้ขายได้ เร็วขึ้นและราคาไม่ร่วง

ให้ ตรวจและบันทึกอย่างเป็ นระบบ เริ่มจากชั่วโมงเครื่อง รุ่น ปีผลิต และสภาพยาง ระบบไฮดรอลิก เช่ารถกระเช้าแบบบูมลิฟต์
และแบตเตอรี่ ถ้ าเป็ นรถกระเช้ าไฟฟ้ามือสอง การทดสอบระยะยก ความนิ่งของแพลตฟอร์ม และระบบเซฟตี้อย่าง emergency
stop, tilt sensor, limit switch สำคัญมาก รถบูมลิฟท์มือสอง ราคาอาจแตกต่างกันเป็ นหลักหลายแสนได้ จากผลทดสอบเหล่า
นี้

งานเอกสารก็มีน้ำหนัก ใบตรวจสภาพตามระยะ ใบรับรองโหลดทดสอบ ภาพถ่ายใต้ แชสซีและฐานหมุน ช่วยตอกย้ำว่ารถไม่ได้
แค่ล้ างสีทำความสะอาดมาขาย เราเคยเจอเคสที่มีการเปลี่ยนปั๊ มไฮดรอลิกเมื่อ 500 ชั่วโมงก่อน ข้ อมูลนี้ทำให้ ลูกค้ าตัดสินใจ
ภายในวันเดียว แม้ ราคาสูงกว่าคู่เทียบราว 8 เปอร์เซ็นต์

ตลาดมือสองในไทยเป็ นอย่างไรช่วงนี้
ความต้ องการรถกระเช้ ามือสองยังคงดีในงานไฟฟ้า งานสื่อสาร งานซ่อมผนัง กระจก และโรงงานที่ต้ องหยุดสายพานสั้ นที่สุด
ผู้ รับเหมากลางถึงเล็กมักมองหา รถกระเช้ าไฟฟ้า ขนาดเล็ก ราคา ไม่แรง บางพื้นที่นิยมรถกระเช้ า มือ สอง ญี่ปุ่ น เพราะภาพจำ
ว่าทนและบำรุงรักษาดี แต่ต้ องระวังอายุแบตเตอรี่และระบบควบคุมที่อาจเข้ ากับอะไหล่ในไทยไม่ครบ

ด้ านราคา มีช่วงกว้ างตามชั่วโมงใช้ งานและการรับประกัน เช่น รถกระเช้ ามือสอง มีประกัน มักขยับราคาขึ้นจากรถที่ขายสภาพ
ตามมีตามเกิด เพราะความเสี่ยงลดลง ผู้ ซื้อสายงานบำรุงรักษาโรงงานยอมจ่ายเพิ่มเพื่อไม่ให้ รถหยุดตอนต้ องเช็กบำรุงราย
ไตรมาส

ถ้าจะขาย ขายที่ไหนดี และต้องเตรียมอะไร
จะขายรถกระเช้ ามือสองให้ ได้ ราคาและจบเร็วมีอยู่สามเส้ นทางหลัก ขายเอง ขายผ่านดีลเลอร์ จัดโปรแกรม trade-in กับผู้
จำหน่ายรายใหญ่ ขายเองได้ ราคาสูงสุดแต่ใช้ เวลามากสุด ดีลเลอร์ปิดงานไวแต่ราคาสุทธิอาจต่ำลงเล็กน้ อย ส่วน trade-in
เหมาะถ้ าคุณจะอัปเกรดเป็ นรุ่นใหม่กว่า

เสริมความพร้ อมด้ วยชุดข้ อมูลที่คนซื้ออยากเห็น รูปถ่ายชัดจากหลายมุม วิดีโอสตาร์ทเครื่อง เดินบูม ยกเต็มระยะ และคืน
ตำแหน่งเดิม เสียงปั๊ มและมอเตอร์บอกอาการได้ ดีกว่าคำบรรยาย ถ้ าแบตใกล้ หมดสภาพ ขึ้นอยู่กับรุ่นและเซ็กเมนต์ ตัดสินใจว่า
จะเปลี่ยนก่อนขายเพื่อบวกในราคา หรือเสนอขายสภาพเดิมพร้ อมใบเสนอราคาเปลี่ยนแบตจากศูนย์ที่เชื่อถือได้  วิธีหลังช่วยให้
ราคาตั้ งไม่พุ่งเกินไป แต่ผู้ ซื้อตัดสินใจง่าย

สำหรับคำค้ นยอดฮิตอย่าง รถกระเช้ ามือสอง ใกล้ ฉัน หรือ ขายรถกระเช้ า มือ สอง การเจาะพื้นที่สำคัญ เพราะค่าขนส่งไม่ได้ ถูก
รถกระเช้ า 4 ล้ อ ราคา น่าดึงดูดแค่ไหน ถ้ าอยู่ไกล 600 กิโลเมตร ค่าขนส่งอาจกินส่วนลดไปครึ่งหนึ่งจากที่ต่อรองได้  ใช้
แพลตฟอร์มออนไลน์ที่กรองตามจังหวัด และกลุ่มเฟซบุ๊กสายงานก่อสร้ าง สื่อสารโทรคมนาคม ไฟฟ้าแรงสูง จะเข้ าถูกกลุ่มกว่า
เว็บตลาดรวม

https://skyrent-bkk.com/


ถ้ าต้ องการความน่าเชื่อถือเพิ่ม เลือกฝากขายกับผู้ จําหน่าย รถกระเช้ าไฟฟ้า มือสอง ที่มีหน้ าร้ านและทีมช่างตรวจสภาพจริง
หลายเจ้ าเสนอโปรแกรม รถกระเช้ ามือสอง มีประกัน โดย Skymaster หรือค่ายอื่น ๆ ซึ่งช่วยปิดดีลง่ายขึ้นเมื่อผู้ ซื้อเป็ นองค์กรที่
ต้ องผ่านฝ่ ายจัดซื้อและฝ่ ายความปลอดภัย

วั ดใจด้วยเงิ นก้อนเทียบค่าเช่าระยะยาว
โจทย์ใหญ่คือ จะขายเอาเงินก้ อน หรือปล่อยเช่าทำกระแสเงินสดต่อเนื่อง ลองคิดเป็ นตัวเลขแบบหยาบ แต่จับต้ องได้  สมมติ
คุณถือบูมลิฟท์ไฟฟ้าสูง 12 ถึง 16 เมตร อายุ 6 ถึง 8 ปี  ชั่วโมงใช้ งาน 2,000 ถึง 4,000 ชั่วโมง รถสภาพกลางถึงดี ถ้ าขาย
ปัจจุบันอาจได้  550,000 ถึง 850,000 บาท ขึ้นกับรุ่นและสภาพ ถ้ าปล่อยเช่าแบบรายเดือนในนิคมอุตสาหกรรม ค่าเช่าอยู่ราว
28,000 ถึง 45,000 บาทต่อเดือน สำหรับลิฟท์กรรไกร มือสอง หรือ x lift มือสอง ขนาด 8 ถึง 12 เมตร ค่าเช่ามักต่ำกว่านี้ครึ่ง
หนึ่ง

อย่าดูรายได้ อย่างเดียว ต้ องบวกลบค่าเปลี่ยนแบตทุก 3 ถึง 5 ปี  ค่าซ่อมระบบไฮดรอลิก ค่าขนส่งไปกลับไซต์ และวันที่รถว่าง
ถ้ าอัตราใช้ จริงได้  60 เปอร์เซ็นต์ของทั้ งปี  กระแสเงินสดสุทธิหลังค่าใช้ จ่ายอาจอยู่ราว 12,000 ถึง 22,000 บาทต่อเดือนสำหรับ
รถหนึ่งคัน เทียบกับเงินก้ อนจากการขายแล้ วนำไปหมุนในงานถนัด เช่น ซื้อรถกระเช้ าขนาดเล็กเพิ่มสองคันเพื่อกินงานบำรุง
รักษาเมือง ก็อาจทำกำไรเพิ่มกว่าเดิม ขึ้นกับเครือข่ายลูกค้ าที่คุณมี

ภาพรวมช่วงราคาอ้างอิงและปัจจั ยที่ทำให้ “โดด”
ตัวเลขต่อไปนี้เป็ นช่วงราคาที่พบเห็นบ่อยในตลาดไทยสำหรับรถสภาพใช้ งานได้ ดี มีเอกสารครบ ราคาจริงขึ้นอยู่กับยี่ห้ อ รุ่น
ชั่วโมง และประวัติการซ่อม

รถกระเช้ าบูมลิฟท์ไฟฟ้า 12 ถึง 20 เมตร: รถบูมลิฟท์มือสอง ราคา พบได้ ราว 650,000 ถึง 1,400,000 บาท รุ่นไฮบริดหรือ
ยืดระยะยืนมากขึ้น ราคาขยับสูง เพิ่ม 10 ถึง 20 เปอร์เซ็นต์

ลิฟท์กรรไกรไฟฟ้า X-lift 8 ถึง 12 เมตร: รถ x-lift ราคา มือสองอยู่ประมาณ 180,000 ถึง 450,000 บาท รถ X-lift มือ สอง
ที่มีแบตใหม่และมอเตอร์เปลี่ยนแล้ วมักยืนราคาได้ สูงกว่า

รถกระเช้ าไฟฟ้า 4 ล้ อ: ราคา รถกระเช้ าไฟฟ้า 4 ล้ อมือสอง เจอได้ ในช่วง 400,000 ถึง 900,000 บาท ถ้ ามีระบบ 4x4 แท้
ราคากระโดดจากรุ่น 2WD ชัดเจน

รถกระเช้ า 6 ล้ อดัดแปลง: ราคารถกระเช้ าไฟฟ้า 6 ล้ อ มีความแปรผันมาก 800,000 ถึง 2,000,000 บาท ขึ้นกับโครงสร้ าง
ฐานเดิมและความถูกต้ องตามกฎหมายจดทะเบียน

รถกระเช้ าขนาดเล็กสำหรับงานภายใน: รถกระเช้ าไฟฟ้า ขนาดเล็ก ราคา 120,000 ถึง 300,000 บาท เหมาะกับงานเปลี่ยน
หลอดไฟ ห้ องคลีนรูม และห้ างสรรพสินค้ า

ปัจจัยที่ทำให้ ราคาโดด ได้ แก่ ชั่วโมงต่ำผิดกลุ่ม อายุแบตใหม่ไม่เกินหนึ่งปี  บันทึกการบำรุงจากศูนย์ และการมีประกันหลังขาย
3 ถึง 6 เดือน รถกระเช้ ามือสอง มีประกัน มักปิดดีลกับลูกค้ าองค์กรได้ เร็วกว่า และมีโอกาสขายได้ ใกล้ เพดานราคา

จะลงประกาศอย่างไรให้คนซื้อโทรหาไม่ขาด
คำอธิบายประกาศควรมีข้ อมูลจริงที่คนหน้ างานใช้ ตัดสินใจ ความสูงทำงาน น้ำหนักบรรทุก ความกว้ างเมื่อพับ มุมเลี้ยว และ
ระยะเคลื่อนตัวบนทางลาด ตัวเลขเหล่านี้ตอบโจทย์คนที่จะเอาเข้ าลิฟต์บรรทุกของโรงงานหรือผ่านประตูความสูงจำกัด

ภาพถ่ายไม่ต้ องเยอะจนเสียเวลา แต่ต้ องคมและครบ สิบถึงสิบห้ าภาพกำลังดี ถ่ายกลางแจ้ ง แสงนิ่ง เปิดภาพห้ องแบต ขั้ วต่อไฮ
ดรอลิก รอยเชื่อมใต้ ฐานบูม และเลขชั่วโมงบนหน้ าจอ แทรกวิดีโอสั้ น 20 ถึง 40 วินาทีสาธิตการยกสูงสุดแล้ วหมุน 360 องศา
หากรุ่นรองรับ

การตั้ งราคาอย่าเขย่าตลาดด้ วยตัวเลขต่ำผิดปกติ คนซื้อที่มีประสบการณ์จะระวังและขอเช็กลึกจนเสียเวลา ตั้ งให้ สอดคล้ องกับ
ตลาด หากพร้ อมปิดไว อาจตั้ งต่ำกว่ากลางตลาด 3 ถึง 5 เปอร์เซ็นต์ แล้ วกำหนดเงื่อนไขชัดเจน เช่น มารับรถภายใน 7 วันหลัง
มัดจำ



ถ้าจะปล่อยเช่า ต้องรู้ อั ตราและต้นทุนที่แท้จริ ง
โมเดลเช่ามีหลายแบบ รายวัน รายสัปดาห์ รายเดือน หรือแบบสัญญายาว 6 ถึง 12 เดือน อัตราเช่ารายเดือนของลิฟท์กรรไกร
ไฟฟ้า 8 ถึง 12 เมตร พบได้ แถว 12,000 ถึง 25,000 บาทต่อเดือนในเขตอุตสาหกรรมใหญ่ ขณะที่บูมลิฟท์ 12 ถึง 16 เมตร ไต่
ไปที่ 28,000 ถึง 45,000 บาทต่อเดือนในพื้นที่กรุงเทพและ EEC ถ้ าเป็ นงานต่างจังหวัด ต้ องบวกค่าขนส่งสองเที่ยวและค่าพร้ อม
ใช้ งานหน้ างาน

อย่าลืมเงื่อนไขความเสียหายและค่าใช้ จ่ายแฝง ผู้ เช่าบางรายไม่มีคนขับที่ผ่านการอบรม ใช้ งานผิดขั้ นตอนจนแบตเสื่อมเร็วหรือ
ทำยางเสีย สัญญาควรกำหนดการส่งคืนพร้ อมเชื้อเพลิงหรือชาร์จแบตเต็ม ระบุค่าเรียกเก็บเมื่อแพลตฟอร์มบุบหรือราวกันตกเสีย
หาย และกำหนดชั่วโมงทำงานต่อวันเพื่อปกป้องแบตและระบบเย็น ถ้ าคุณมีรถกระเช้ ามือสอง มีประกัน โดย Skymaster หรือ
แผนประกันอื่น จะช่วยแบ่งเบาความเสี่ยงเมื่อเกิดเหตุ แต่ต้ องอ่านข้ อยกเว้ นให้ ชัด

การบำรุงรั กษาเชิงป้ องกั นที่ทำให้รถปล่อยเช่า “วิ่งได้ยาว”
รถที่พร้ อมใช้ งานตลอดคือรถที่ปล่อยเช่าไม่เคยว่างนาน ตาราง PM ราย 250 ชั่วโมงใส่ไว้ ในปฏิทิน ตั้ งเตือนก่อนถึงกำหนดจริง
20 ถึง 30 ชั่วโมง เพื่อเปิดช่องให้ เข้ าเช็กโดยไม่ชนกับตารางส่งงาน สารทำความสะอาดขั้ วแบต น้ำกลั่น และจาระบีคุณภาพดี
คือของสิ้นเปลืองที่ไม่ควรประหยัด เพราะสัมพันธ์โดยตรงกับอายุแบตและความลื่นของกระบอกไฮดรอลิก

มองหาอะไหล่สิ้นเปลืองที่ต้ องสต็อก เช่น ซีลกระบอก สวิตช์ limit และยางล้ อโฟม ถ้ าต้ องรอสั่งทุกครั้ ง รถจะนอนอู่ยาวจนค่า
เสียโอกาสสูงกว่าอะไหล่ที่สต็อกไว้ เสียอีก การฝึกคนขับลูกค้ าเบื้องต้ น 15 นาทีในวันส่งมอบ ช่วยลดเหตุเสียมากกว่าครึ่ง โดย
เฉพาะรุ่นที่มีระบบยกแบบโปรพอร์ชันที่ต้ องขยับคันบังคับอย่างนุ่มนวล

ซื้อเพิ่มเพื่อปล่อยเช่า หรือจั ดพอร์ตอย่างไรให้เหมาะ
ถ้ าตัดสินใจไม่ขาย แต่อยากเสริมฟลีทเพื่อรองรับงานที่มีเข้ ามาสม่ำเสมอ เลือกรุ่นที่ความต้ องการสูงและซ่อมง่าย ลิฟท์กรรไกร
ไฟฟ้า 8 ถึง 10 เมตรเป็ นจุดคุ้ มยอดนิยม เพราะลูกค้ าฐานกว้ าง โรงพยาบาล โรงงาน ห้ าง และสำนักงานต้ องใช้ ประจำ สำหรับ
งานภายนอกอาคารที่พื้นต่างระดับ รถกระเช้ า 4 ล้ อ ราคา มือสองที่มีระบบยางลุยและโฟร์วีลทำให้ ค่าเช่าสูงขึ้นและออกงานได้
บ่อยขึ้น

ถ้ าจะซื้อรถกระเช้ า มือ สอง ญี่ปุ่ น ให้ ตรวจเรื่องมาตรฐานไฟฟ้าและคู่มือภาษาอังกฤษหรือไทย บางรุ่นมีคอนโทรลเลอร์เฉพาะที่
หาอะไหล่ยากในไทย เมื่อคำนวณ TCO แล้ ว อาจแพงกว่าซื้อรถที่จำหน่ายรุ่นเดียวกันในประเทศ โดยผู้ จําหน่าย รถกระเช้ า
ไฟฟ้า มือสอง ที่มีอะไหล่พร้ อมและช่างรู้ ทาง

เช็กกฎหมายและความปลอดภั ย อย่าปล่อยให้เป็ นจุดอ่อน
รถกระเช้ าคืออุปกรณ์ยกคน ความปลอดภัยคือข้ อแรกที่ลูกค้ ากลางถึงใหญ่ดูเสมอ ตรวจว่ามีป้ายโหลดยอมรับได้ ชัดเจน สลัก
นิรภัย ราวกันตก และสวิตช์หยุดฉุกเฉินทำงานครบ หากเป็ นรถติดตั้ งบนแชสซีรถบรรทุก ต้ องเช็กสถานะทะเบียนและการ
ดัดแปลงถูกต้ อง งานราชการและองค์กรใหญ่เลี่ยงงานที่เอกสารไม่ครบ

โปรแกรมอบรมผู้ ใช้ งานสั้ น ๆ พร้ อมแบบฟอร์มลงชื่อ ช่วยลดความเสี่ยงและสร้ างภาพมืออาชีพ หลายเจ้ ารวมคูปองตรวจสภาพ
ฟรีหลังใช้ งานครบหนึ่งเดือน เพื่อเก็บงานทันทีที่เริ่มเห็นอาการผิดปกติ มองในมุมธุรกิจ ค่ารถเสียที่ไซต์หนึ่งครั้ ง มักทำให้ คุณ
เสียลูกค้ าทั้ งสาย เพราะวงการนี้บอกต่อไว

คำถามที่เจอบ่อยและมุมมองจากสนามจริง
ผู้ ซื้อถามว่า รถกระเช้ ามือสอง ราคา ทำไมต่างกันมาก ทั้ งที่รุ่นเดียวกัน คำตอบมีตั้ งแต่ชั่วโมงเครื่อง วิธีใช้ งานเดิม ไปจนถึง
สภาพแบตและระบบชาร์จ บางคันจอดตากแดดนาน ซีลยางกรอบ เริ่มมีน้ำเข้ า ต้ นทุนซ่อมจะตามมาทีหลัง

อีกคำถามคือ ราคา รถกระเช้ าไฟฟ้า 4 ล้ อ กับ รถกระเช้ า 4 ล้ อ ราคา ที่เป็ นเครื่องยนต์ดีเซล แบบไหนคุ้ มกว่า ถ้ าคุณทำงานใน
อาคารหรือใกล้ พื้นที่ปิด ระบบไฟฟ้าคือตัวเลือกหลักเพราะปลอดควัน เสียงเงียบ แต่ถ้ าพื้นขรุขระและต้ องทำงานยาวนอกอาคาร



เครื่องยนต์ยังได้ เปรียบเรื่องระยะเวลาทำงานต่อเนื่อง อย่างไรก็ดี ดีเซลมือสองที่สภาพดีในตลาดเริ่มหายาก ราคาจึงไม่ตกมาก
นัก

สำหรับคนที่มอง x lift มือสอง หรือ ลิฟท์กรรไกร มือสอง ถ้ าชั่วโมงไม่สูง 500 ถึง 1,500 ชั่วโมง และมีใบตรวจสภาพครบ ถือว่า
หาไม่ยากและคุ้ มสำหรับเริ่มธุรกิจเช่าขนาดเล็ก x lift ขนาดเล็ก ราคา มือสองใช้ งานภายใน มักคุ้ มค่ามากเมื่อมีงานซ้ำในคลัง
สินค้ าและซูเปอร์มาร์เก็ต

ช่องทางและพาร์ตเนอร์ที่ช่วยให้การขายจบไวขึ้น
ในตลาดไทย มีทั้ งตัวแทนรายย่อยและแบรนด์ที่ดูแลตั้ งแต่จัดหารถมือสอง ตรวจสภาพ จนถึงการรับประกันหลังขาย บางราย
ประกาศชัดเรื่อง รถกระเช้ ามือสอง มีประกัน โดย Skymaster หรือโปรแกรมใกล้ เคียง ข้ อดีคือความเชื่อมั่นของลูกค้ าปลายทาง
สูงขึ้น แม้ ราคาซื้อคืนจากคุณจะต่ำกว่าขายเองเล็กน้ อย แต่ระยะเวลาปิดดีลสั้ นลง ทำให้ ต้ นทุนการถือรถลดลงด้ วย

สำหรับการขายเอง เลือกแพลตฟอร์มที่มีฟังก์ชันแชตและระบบรีวิ วผู้ ซื้อ ป้องกันการเสียเวลา นัดดูรถแล้ วไม่มา หากคุณเน้ นขาย
รถกระเช้ าขนาดเล็ก ลองจับมือกับผู้ รับเหมากล้ องวงจรปิด ผู้ รับเหมาซ่อมบำรุงโรงงาน และผู้ ดูแลอาคาร เพราะเป็ นกลุ่มที่ต้ อง
ใช้ งานบ่อยแต่ไม่อยากซื้อใหม่

ตั วอย่างการตั ดสินใจจริงในสองสถานการณ์
ผู้ รับเหมางานโครงหลังคา มีบูมลิฟท์ 16 เมตรหนึ่งคัน ใช้ งานหนักในไตรมาสแรก แต่ไตรมาสต่อมารถว่างยาว เขาเลือกขายรถ
Boom lift มือสอง เพราะต้ องการเงินไปตุนเหล็กที่กำลังขึ้นราคา ตั้ งราคาไว้ กลางตลาดพร้ อมเปลี่ยนแบตก่อนขาย ปิดดีลใน 10
วัน ได้ เงินก้ อนมาหมุน และใช้ บริการเช่าเมื่อมีงานพีค ผลคือกำไรงานรวมปีนั้ นดีขึ้น แม้ ต้ องจ่ายค่าเช่าบางช่วง แต่ไม่ต้ องรับ
ภาระซ่อมใหญ่ในปีถัดไป

อีกกรณีคือผู้ รับเหมาบำรุงรักษาโรงงาน เลือกไม่ขาย แต่ขยายฟลีทลิฟท์กรรไกรเพิ่มสองคัน เน้ นรถกระเช้ าไฟฟ้ามือสองที่
ชั่วโมงต่ำและมีประกันหลังขาย เขาเจรจากับลูกค้ าหลักทำสัญญาเช่ารายปี  70 เปอร์เซ็นต์ของเวลาทำงาน คงอัตราการใช้ รถ
มั่นคง และจัด PM เข้ มทุก 200 ชั่วโมง ตลอดปีอัตราเสียหยุดงานต่ำกว่า 3 เปอร์เซ็นต์ กระแสเงินสดสม่ำเสมอจนธนาคารอนุมัติ
สิ นเชื่อขยายธุรกิจ

เกณฑ์ตั ดสินใจแบบสั้ น กระชั บ ใช้งานได้จริ ง
รายการสั้ น ๆ ต่อไปนี้ช่วยให้ ตัดสินใจว่าจะขายหรือปล่อยเช่า โดยไม่ต้ องจมอยู่กับรายละเอียดที่ไม่สำคัญ

ถ้ ารถว่างเกิน 40 เปอร์เซ็นต์ของเวลา และคุณไม่มีคนวิ่งขายเช่า ขายเพื่อปลดภาระดีกว่า

ถ้ าคุณมีฐานลูกค้ าที่เช่าเป็ นประจำ 6 เดือนต่อปีขึ้นไป ปล่อยเช่าจะให้ ผลตอบแทนดีกว่าในระยะ 2 ถึง 3 ปี

ถ้ ารถเริ่มส่งสัญญาณซ่อมใหญ่ เช่น กระบอกไฮดรอลิกรั่ว ปั๊ มมีเสียงผิดปกติ พิจารณาขายก่อนอาการหนัก ราคาเน่า

ถ้ าคุณตั้ งใจจับตลาดองค์กร เลือกรถที่มีใบตรวจสภาพและประกันหลังขาย เพื่อให้ ปิดงานง่ายขึ้น

อย่าลงราคาต่ำผิดปกติเพื่อหวังขายไว เพราะดึงดูดแค่สายต่อรองและทำลายความน่าเชื่อถือ

เบนช์มาร์ กต้นทุนถือครองคร่าว ๆ สำหรั บการคำนวณ
ค่าใช้ จ่ายรายปีของรถหนึ่งคันที่ปล่อยเช่า มักประกอบด้ วยเปลี่ยนสารน้ำแบตและ service เล็ก 2 ถึง 3 ครั้ ง ยางหนึ่งชุดทุก 2 ถึง
3 ปี  และซ่อมจุกจิกจากการใช้ งาน เช่น สวิตช์และปลั๊กชาร์จ บวกค่าเบี้ยประกันอุบัติเหตุถ้ าทำ การคำนวณแบบอนุรักษ์นิยม ใช้
6 ถึง 10 เปอร์เซ็นต์ของมูลค่ารถต่อปี เป็ นฐาน ไม่รวมค่าเสื่อม การตั้ งราคาเช่าที่ให้  margin หลังหักต้ นทุน 25 ถึง 35 เปอร์เซ็นต์
จะทำให้ ธุรกิจเดินได้  ไม่ต้ องกดราคาคู่แข่งจนซ่อมไม่ไหว

ระวั งงานเสี่ยงที่ทำให้รถทรุดเร็ว



งานพ่นสีตัวถังขนาดใหญ่ งานก่อสร้ างกลางแจ้ งบนพื้นดินอ่อน หรือไซต์ที่มีฝุ่ นปูนเข้ มข้ น ทำให้ ระบบเลื่อนและลูกปืนสึกเร็วกว่า
ปกติ ถ้ าต้ องรับงานแบบนี้ เพิ่มค่าทำความสะอาดและบำรุงรักษาหลังกลับอู่ และกำหนดให้ ผู้ เช่ารับผิดชอบความเสียหายที่เกิ น
การใช้ งานปกติ การปล่อยให้ รถเข้ าไซต์หนักโดยไม่มีค่าชดเชย ทำให้ กำไรทั้ งปีไหลออกทางช่องเล็ก ๆ เหล่านี้

สรุปมุมมองเชิงกลยุทธ์
การเลือกขายหรือปล่อยเช่าไม่มีคำตอบเดียว ใช้ กรอบคิดง่าย ๆ คุณเก่งขายงานและดูแลฟลีทได้ ไหม ถ้ าใช่ ปล่อยเช่ามีโอกาส
ทำเงินมากกว่าขายครั้ งเดียว หากไม่ถนัดการดูแลหลังบ้ านหรือไม่มีตลาดที่พร้ อม ใช้ กลยุทธ์ขายให้ ดีลเลอร์ที่มีชื่อและรับ
ประกันหลังขาย คุณได้ เงินก้ อนเร็ว ลดความเสี่ยง และยังคงความยืดหยุ่นด้ วยการเช่าตามโปรเจกต์

ระหว่างทาง ถ้ าต้ องตั้ งราคา รถกระเช้ ามือสอง ราคา ให้ ยืนได้  ใช้ ข้ อมูลจริงหนุน ทั้ งวิดีโอทดสอบ ใบตรวจสภาพ และประวัติ
ซ่อม ระบุรายละเอียดอย่าง ราคา รถกระเช้ าไฟฟ้า 4 ล้ อมือสอง หรือ รถกระเช้ าบูม ลิ ฟ ท์ ราคา แบบอ้ างอิงช่วง ไม่ควรผูกมัดตัว
เองกับตัวเลขเดียว ล็อกความน่าเชื่อถือด้ วยประกันระยะสั้ นหรือให้ ผู้ ซื้อทดสอบภาคสนาม 1 วัน เพื่อปิดดีลอย่างมืออาชีพ

ท้ ายที่สุด ไม่ว่าคุณจะเลือกเส้ นทางไหน ความต่อเนื่องของเงินสดและความปลอดภัยของผู้ ใช้ งานสำคัญสุด ระบบที่เรียบง่าย
เอกสารครบ และรถที่พร้ อมงานทุกครั้ งที่สตาร์ท เช่ารถกระรเช้าไฟฟ้ า มือสอง คือสูตรที่ทำให้ ธุรกิจอยู่ได้ ยาวกว่าคู่แข่งที่วิ่ ง
เร็วแต่เหนื่อย และสะดุดกับเรื่องเดิมซ้ำแล้ วซ้ำเล่า
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